Zielsetzung D =

Planen Sie lhren Erfolg!

Verkaufen Sie intelligent und erfolgreich:

Feste Ziele zu haben und danach zu handeln, ist das Geheimnis des Erfolgs! Setzen Sie sich von Anfang
an feste Ziele. Wie viele Kundentermine und Auftrage mochten Sie bis wann haben?

Uberpriifen Sie, ob Sie Ihre Ziele erreichen. Setzen Sie sich realistische Ziele. Nichts ist demotivierender
als gesteckte Ziele nicht zu erreichen. Setzen Sie sich aber auch nicht zu kleine Ziele, die Sie Gberhaupt
nicht motivieren und vielleicht nur der eigenen Faulheit Vorschub leisten.

Ilhre eigene Aktivitat ist entscheidend fiir Ihren Erfolg! Ergreifen Sie die Initiative: TUN Sie es einfach!

Setzten Sie lhre personlichen Ziele!

Ziel: Kundentermine Anzahl: ...........

Ziel: Kundenauftrage Anzahl: ...........

Ziel: v, Anzahl: ...........

VOINAME: .ottt et st es s s s ere st saeneen NAChNAME: .o e
Hiermit verpflichtete ich mich mir gegeniiber meine Ziele zum festgelegten Datum zu erreichen.

Ort, Datum und Unterschrift
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